
Créer un site vitrine avec un petit budget – Guide 2025

1. Pourquoi avoir un site vitrine reste indispensable en 2025

En 2025, plus de 80 % des Français utilisent Google pour rechercher un professionnel avant de le contacter(source 
: Médiamé trie / Statista). Et pourtant, des milliers d’artisans, indépendants ou petites entreprises ne possèdent 
toujours aucun site internet, ou un site devenu obsolè te, non sécurisé , ou invisible sur les moteurs de recherche.

👉 Résultat : ils passent à côté d’appels entrants, de devis, et surtout de crédibilité.

❓ “J’ai déjà Facebook / Instagram, est-ce que ça suffit ?”

Non. Un site internet est à  vous, vous en contrô lez le contenu, la forme, la visibilité . Les réseaux sociaux, eux, 
dépendent d’un algorithme et ne permettent pas de structurer votre offre ni de convertir efficacement.

✔ Un site vitrine = votre carte de visite numérique, accessible 24h/24

✔ Un profil Instagram = un canal de visibilité complémentaire, mais pas un outil de 
conversion

🛠️ Le site vitrine = l’outil numéro 1 des pros qui veulent :

✔ Se faire trouver localement (via Google)

✔ Présenter clairement leurs services

✔ Inspirer confiance dès le premier contact

✔ Faire gagner du temps : “voici ce que je propose, mes tarifs, et comment me contacter”

Exemple : Julie, coiffeuse à  domicile dans le Val-de-Marne, avait une page Facebook active mais aucun site. En 
créant un site simple avec ses prestations, zones desservies et un formulaire de contact, elle a doublé  ses demandes 
de RDV en 3 mois grâ ce à  Google Business et un bon ré fé rencement local.

💡 Ce que permet un site bien fait (même avec 400 € de budget) :

✔ Apparaître sur Google quand un client tape “coiffeur à Chevilly-Larue”

✔ Éviter les appels à répétition pour des infos de base (“vous travaillez quel jour ?”, “c’est 
combien ?”)

✔ Donner une image sérieuse et rassurante de votre activité

En résumé , le site vitrine est un outil rentable — même à  très petit budget — si vous l’utilisez pour répondre à  trois 
choses :

Qui vous êtes (proximité, humain)

Ce que vous proposez (clair, rapide, utile)

Comment vous contacter (formulaire, téléphone, zones desservies)

⏳ Et bonne nouvelle : tout cela peut ê tre mis en place en moins de 15 jours, sans abonnement, sans coder, et avec 
un coû t total infé rieur à  500 €.

2. Définir les bases : ce que vous devez savoir avant de créer votre site



Avant de passer à  la création technique d’un site, prenez un moment pour poser les fondations de votre projet. Trop 
d’entrepreneurs perdent du temps (ou de l’argent) parce qu’ils commencent directement “dans le dur” : choisir un 
thème, installer des plugins… sans avoir ré flé chi à  l’essentiel.

Voici trois piliers à  clarifier dès le départ :

🎯 1. Quel est l’objectif de votre site ?

Un site peut avoir plusieurs rô les, mais il ne doit jamais ê tre “juste là  pour faire joli”. Demandez-vous ce que vous 
attendez concrè tement de ce site :

✔ 📞 Vous contacter facilement (prise de rendez-vous, devis)

✔ 🧠 Expliquer votre activité de façon claire

✔ 🧰 Montrer vos réalisations (portfolio, témoignages)

✔ 📍 Être trouvé localement sur Google

Exemples :

✔ “Je suis menuisier, je veux que les gens de mon secteur trouvent mes coordonnées et mes 
réalisations.”

✔ “Je suis coach bien-être, je veux que mes offres soient claires et qu’on puisse me 
contacter facilement.”

👥 2. À qui s’adresse votre site ?

Parlez-vous à  des clients particuliers, des entreprises, des collectivités ? Votre message et vos visuels devront 
s’adapter à  leur niveau de langage, à  leurs attentes, à  leurs peurs aussi.

✔ Un client particulier attend souvent une prise en main rapide, une approche humaine, 
et des réponses simples.

✔ Un client pro attend une prestation carrée, des références, une facture, une approche 
claire .

Astuce :

É crivez une phrase type que votre client idéal pourrait taper sur Google. Cela vous aidera à  cibler vos contenus.

Ex. : “plombier dépannage express Antony”, “coaching parental Chevilly-Larue”, “site internet pas cher pour 
association”

🗂️ 3. Quels contenus devez-vous préparer ?

Voici ce qu’il faut rassembler AVANT de commencer la création du site :

✔ Votre logo (même simple, ou juste un nom en texte)

✔ Quelques bonnes photos (vous, vos produits, vos chantiers, votre local)

✔ Un texte de présentation (Accueil ou À propos)

✔ Une description claire de vos services (liste, prix si possible, zones desservies)

✔ Vos coordonnées : téléphone, mail , ville, horaires



💡 Bonus :

Si vous avez dé jà  un flyer, un devis ou un post Facebook bien fait, c’est souvent un excellent point de départ.

📄 Gabarit express : les 4 pages indispensables

✔ Accueil – Qui vous êtes et ce que vous proposez

✔ Services – Ce que vous faites, comment, pour qui

✔ À propos – Votre parcours, vos valeurs, votre différence

✔ Contact – Téléphone, email , formulaire, zone d’intervention

⏳Temps estimé  : 2 à  3 heures de préparation, qui vous feront gagner des jours plus tard.

3. Comparer les solutions : gratuite, do-it-yourself ou pro ?

Il existe aujourd’hui de nombreuses façons de créer un site vitrine. Mais toutes ne se valent pas — surtout si vous 
avez peu de temps, un budget limité  ou aucune compé tence technique.

Alors, faut-il tout faire soi-même ? Utiliser une solution en ligne ? Ou investir dans un professionnel ? Voici un 
comparatif objectif pour y voir clair.

📊 Tableau comparatif des principales options

Solution Budget estimé Autonomie 
requise Qualité  pro É volutivité À  qui ça s’adresse

WordPress auto-
hébergé 50 – 150 €/an Moyenne ✅✅✅ Excellente

Personnes 
motivées à  
apprendre

Wix / 
Squarespace 120 – 300 €/an Faible à  

moyenne ✅✅ Limitée Utilisateurs 
débutants pressés

Constructeurs IA 
(ex. Framer AI, 
10Web)

0 – 20 €/mois Faible ✅ (variable) Moyenne
Pour tester 
rapidement une 
idée

Agence web 
(comme LCDB)

400 – 1500 € 
(one-shot) Aucune ✅✅✅ Excellente

Professionnels 
sans temps ni 
compé tences web

🧩 Les bonnes questions à se poser

✔ Ai-je le temps d’apprendre à créer un site ?

✔ Est-ce que je veux le faire moi-même ou déléguer ?



✔ Mon site doit-il évoluer (prise de RDV, blog, paiement) ?

✔ Est-ce que je veux un résultat rapide ou sur mesure ?

📍 Étude de cas : un artisan local avec 300 € de budget

Situation : Karim, é lectricien à  Fresnes, veut un site simple pour présenter ses services et générer des demandes de 
devis dans sa zone (94, 92, 91).

✔ Il peut acheter un nom de domaine + hébergement chez o2Switch pour 72 €/an .

✔ Installer WordPress avec un thème gratuitcomme Astra.

✔ Créer 4 pages simples avec Elementor (gratuit).

✔ Ajouter Google Business et optimiser ses textes avec des mots-clés locaux.

➡️Budget final : 0 € de main d’œuvre (tout fait lui-même) + 72 € d’hébergement = site en ligne en 3 jours.

Mais s’il veut gagner du temps, un professionnel peut lui créer un site simple, bien optimisé , pour moins de 600 €, 
sans qu’il ait à  y toucher.

⚖️ Le bon compromis ?

Faites le plus possible vous-même si vous aimez apprendre… mais dé léguez ce qui vous freine (design, structure, 
SEO, mise en ligne). Un bon prestataire saura vous accompagner sans vous ruiner.

4. Créer un site efficace avec un petit budget : le pas à pas complet

Vous avez dé fini vos objectifs, choisi votre solution, préparé  vos contenus : parfait ! Voici maintenant comment 
passer à  l’action é tape par é tape, avec un budget compris entre 0 et 500 €.

🧱 Étape 1 – Choisir un nom de domaine

C’est l’adresse de votre site (ex. : mon-artisan.fr). Privilégiez un nom :

✔ Court, clair, sans tirets inutiles

✔ Représentatif de votre activité ou de votre nom commercial

✔ Avec l’extension .fr si vous êtes en France

Où  l’acheter ? OVH, Gandi, o2Switch, Infomaniak. Prix : entre 8 et 12 €/an.

🌐 Étape 2 – Choisir un hébergeur

L’hébergement est le service qui stocke votre site. Si vous utilisez WordPress, optez pour un hébergeur fiable avec 
une installation automatique.

✔ Recommandé : o2Switch (72 €/an tout compris, domaine inclus)

✔ Alternatives : Infomaniak, PlanetHoster, Hostinger

⚙️ Étape 3 – Installer WordPress

Les hébergeurs proposent une installation en 1 clic. Vous recevrez un lien de connexion pour accéder à  votre 
interface WordPress (ex. : monsite.fr/wp-admin).

🎨 Étape 4 – Choisir un thème adapté



Le thème dé termine le design et l’ergonomie de votre site. Choisissez un thème :

✔ Responsive (adapté aux mobiles)

✔ Sobre (évitez les thèmes trop chargés ou “bling-bling”)

✔ Compatible Elementor si vous souhaitez un constructeur visuel

Exemples de thèmes gratuits : Astra, Blocksy, Kadence, Hello Elementor

📄 Étape 5 – Créer les 4 pages essentielles

✔ Accueil : ce que vous proposez, en quoi vous êtes différent

✔ Services : vos prestations, prix indicatifs, zones desservies

✔ À propos : votre parcours, vos valeurs

✔ Contact : formulaire simple + téléphone + carte si local physique

Conseil : utilisez des sections simples, avec des titres clairs, une ou deux images, et des appels à  l’action visibles 
(“Demander un devis”, “Me contacter”).

🚀 Étape 6 – Optimiser pour le mobile et la rapidité

✔ Images légères : compressez-les avecTinyPNG

✔ Testez la vitesse : utilisezPageSpeed Insights

✔ Choisissez peu de plugins : Elementor, Rank Math SEO, CookieYes…

🔒 Étape 7 – Protéger et mettre à jour

✔ Certificat SSL : il doit être activé automatiquement (https://)

✔ Mentions légales et politique RGPD : utilisez un générateur gratuit

✔ Sauvegarde : plugin recommandé → UpdraftPlus

✔ Mises à jour : à faire chaque mois (WordPress, thème, plugins)

📋 Résumé : ce que vous obtenez avec moins de 200 €

✔ Un site professionnel , responsive et sécurisé

✔ Présence locale sur Google (si vous créez aussi une fiche établissement)

✔ Autonomie pour modifier vos textes et vos images

Temps estimé  :1 à  2 jours pour créer un site simple si vous suivez ce plan pas à  pas.

5. Les erreurs fréquentes à éviter (et pourquoi elles vous coûtent cher)

Créer un site vitrine n’est pas compliqué  en soi. Mais certaines erreurs peuvent faire perdre du temps, des 
visiteurs… ou carrément nuire à  votre image professionnelle.

Voici les 6 erreurs les plus courantes que nous rencontrons chez LCdB — et comment les éviter facilement.

❌ 1. Attendre trop longtemps avant de se lancer



Beaucoup d’entrepreneurs pensent qu’ils doivent “ê tre prê ts”, avoir un logo parfait, des photos pro ou une offre 
ultra bé tonnée avant de lancer leur site.

Conséquence : des mois (parfois des années) sans présence web. Des clients perdus. Des concurrents mieux 
ré fé rencés.

Solution : créez une première version simple, puis amé liorez-la au fil du temps.

❌ 2. Penser qu’un “beau site” suffit

Un site peut ê tre visuellement soigné… mais vide de sens. Pas de message clair, pas de bouton d’action, pas de 
structure logique.

Conséquence : vos visiteurs partent sans comprendre ce que vous faites.

Solution : structurez votre contenu comme une conversation claire : qui ê tes-vous, que proposez-vous, pourquoi 
vous choisir, comment vous contacter ?

❌ 3. Négliger le référencement local

Créer un site sans penser à  Google, c’est comme ouvrir une boutique sans enseigne. Pire encore : certains sites sont 
jolis, mais invisibles.

Conséquence : pas ou peu de visiteurs qualifié s.

Solution : ajoutez votre ville dans vos titres, utilisez Google Business, structurez vos textes autour de votre activité  
locale (ex. : “é lectricien à  Villejuif”).

❌ 4. Oublier la version mobile

70 % des visiteurs arrivent via smartphone. Un site non responsive ou illisible sur petit écran fait fuir 
immédiatement.

Conséquence : taux de rebond é levé , perte de crédibilité .

Solution : testez toujours votre site sur té léphone avant de le publier. Utilisez des thèmes modernes et légers.

❌ 5. Acheter des thèmes ou plugins inutiles

Certains dépensent 70 à  100 € pour des thèmes premium mal adaptés, ou accumulent des plugins payants 
“miracles”.

Conséquence : budget gaspillé , site lent ou surchargé .

Solution : partez avec des outils gratuits éprouvés. Dépensez uniquement si la valeur est claire.

❌ 6. Ne pas sauvegarder ni sécuriser

Un plugin qui bugue, une mauvaise manipulation, une attaque ? Si vous n’avez aucune sauvegarde, vous perdez 
tout.

Conséquence : site hors ligne, données perdues, stress garanti.

Solution : installez un plugin de sauvegarde automatique (UpdraftPlus). Activez le SSL. Faites vos mises à  jour 
réguliè rement.

————————————————————

Rappel : la perfection n’est pas le but. Un site simple, clair et fonctionnel vaut mieux qu’un site complexe jamais 
publié .



6. Outils gratuits pour aller plus vite et plus loin

Créer un site vitrine peut ê tre grandement facilité  si vous utilisez les bons outils. Voici une sé lection testée et 
approuvée d’outils 100 % gratuits (ou avec une version gratuite suffisante), adaptés aux artisans, commerçants et 
indépendants qui veulent faire les choses simplement, sans perdre de temps ni d’argent.

📸 Banques d’images libres de droits

✔ Unsplash– Photos professionnelles gratuites, parfaites pour vos pages d’accueil ou vos 
bannières.

✔ Pexels– Très bon choix pour des images naturelles, scènes de travail ou ambiances 
métiers.

✔ Pixabay– Large bibliothèque d’images, vidéos, icônes et vecteurs.

🎨 Design, logo et visuels

✔ Canva– Pour créer facilement un logo, une bannière ou une carte de visite . Des modèles 
adaptés aux pros sans être graphiste .

✔ Coolors– Pour générer rapidement une palette de couleurs harmonieuse (utile pour 
garder une identité visuelle).

✔ Looka– Générateur de logos automatique (freemium, utile pour s’inspirer même si vous 
ne payez pas).

✍️ Rédaction et aide à l’écriture

✔ 1.fr– Outil pour améliorer vos textes en fonction du SEO, très utile pour vos pages 
“Accueil” ou “Services”.

✔ QuillBot– Reformulateur de texte en ligne (en anglais principalement), utile pour 
clarifier vos idées.

✔ WordCounter– Pour vérifier la longueur de vos paragraphes et la répétition de mots-
clés.

🔍 Référencement local (SEO)

✔ Ubersuggest– Trouver des idées de mots-clés en lien avec votre activité et votre ville .

✔ PageSpeed Insights– Pour tester la rapidité et la qualité de votre site sur mobile et 
ordinateur.

✔ Yoast SEO(ouRank Math) – Plugins WordPress gratuits pour améliorer vos balises SEO 
sans effort.

🔐 RGPD, cookies et sécurité

✔ Captain Legal– Générateur gratuit de mentions légales et politique de confidentialité .

✔ CookieYes– Plugin de gestion de cookies compatible RGPD, facile à installer sur 
WordPress.

✔ UpdraftPlus– Plugin gratuit pour faire des sauvegardes automatiques de votre site 
WordPress.



💡 Tous ces outils sont largement suffisants pour créer un site vitrine simple, bien conçu, sécurisé et visible 
sans faire appel à des solutions complexes ou coûteuses.

Astuce LCdB :utilisez toujours 1 ou 2 outils par catégorie, pas plus. Trop d’outils = perte de temps ou abandon du 
projet.

7. Et après ? Entretenir, faire évoluer et améliorer son site

Votre site est en ligne, vous l’avez partagé  à  vos contacts, vous ê tes peut-ê tre même dé jà  apparu sur Google… 
bravo ! Mais pour qu’il continue à  vous servir au quotidien, il y a quelques bonnes pratiques à  mettre en place.

🔄 1. Mettre à jour son site (sans stress)

Un site vitrine, c’est un peu comme un véhicule : une révision de temps en temps, et il roule longtemps. Voici ce que 
vous devez faire réguliè rement :

✔ Mettre à jour WordPress, votre thème et vos plugins (tous les 15 jours à 1 mois)

✔ Vérifier que votre formulaire de contact fonctionne bien

✔ Faire une sauvegarde (avec UpdraftPlus ou via votre hébergeur)

⏱️ Temps nécessaire : 15 minutes par mois suffisent pour garder un site en bonne santé .

📈 2. Suivre votre visibilité

Vous pouvez surveiller combien de personnes visitent votre site, d’où  elles viennent, ce qu’elles regardent…

✔ Simple :installez Jetpack ou ExactMetrics (version gratuite) sur WordPress

✔ Plus pro : créez un compte Google Analytics + Search Console

📬 3. Ajouter de nouveaux contenus

Google aime les sites qui évoluent. Même un site vitrine peut vivre sans se transformer en usine à  gaz :

✔ Ajoutez une nouvelle réalisation ou un témoignage client chaque trimestre

✔ Mettez à jour vos tarifs si besoin

✔ Ajoutez une page “Actualités” si vous proposez des offres ponctuelles ou des événements

🧱 4. Faire évoluer son site en douceur

Avec WordPress, vous pouvez facilement ajouter des fonctionnalités au fil du temps :

✔ Prise de rendez-vous en ligne

✔ Formulaire de devis plus complet

✔ Blog pour améliorer votre référencement

✔ Vitrine de vos projets ou boutique en ligne

💡Exemple :un photographe peut ajouter une galerie filtrable ; un thérapeute peut proposer un calendrier de 
prise de RDV ; un artisan peut intégrer des avis Google sur son site.

🤝 5. Penser accompagnement, pas dépendance

Si vous avez besoin d’évoluer mais que vous ne voulez pas tout refaire vous-même, vous pouvez :



✔ Solliciter un prestataire ponctuel (comme LCDB) pour une évolution ciblée

✔ Souscrire à un petit forfait de maintenance mensuelle

Un bon site vitrine est un site vivant. Mieux vaut un site simple mais à  jour qu’un site complexe abandonné  depuis 2 
ans.

Conclusion – Un site simple, pro et adapté à votre réalité

Vous venez de parcourir un guide complet, pensé  pour les professionnels comme vous : artisans, indépendants, 
commerçants, petites structures locales qui veulent ê tre visibles, crédibles, et accessibles en ligne — sans exploser 
leur budget.

👉 Ce que vous avez vu :

✔ Un site vitrine est aujourd’hui un outil essentiel pour développer votre activité

✔ Il est possible de créer un site efficace, rapide et professionnel avec moins de 500 €

✔ Des solutions simples existent, même si vous ne “vous y connaissez pas”

✔ Vous pouvez évoluer à votre rythme, sans dépendre d’un prestataire à chaque clic

Chez LCdB Création Web, nous accompagnons les pros comme vous avec :

✔ Des sites WordPress clairs, sobres, performants

✔ Une livraison rapide (souvent en 7 à 10 jours)

✔ Un budget transparent, adapté à votre réalité

✔ Un contact humain , local , disponible

📩 Envie d’un coup de pouce ?

Si vous ê tes prê t(e) à  vous lancer, mais que vous ne voulez pas perdre du temps, nous pouvons :

✔ Créer votre site vitrine sur mesure

✔ Relire ou optimiser vos contenus

✔ Vous former à l’autonomie (ou tout gérer pour vous)

➡️ Demandez un devis gratuit ici ou écrivez-nous à  contact@lcdbweb.fr

————————————————————

Un site internet n’est pas un luxe. C’est un outil concret, rentable, et parfaitement accessible à  toute personne 
motivée. Vous ê tes à  un clic de la version en ligne de votre activité .

Et si vous avez besoin d’un vrai partenaire, humain, réactif et local : vous ê tes au bon endroit.


